
   

TITEL (W/M/D) 

Teilzeit für 10 Std./Woche 

Du bist kommunikativ, überzeugungsstark und knüpfst gerne neue Kontakte? Am Telefon 
findest du die richtigen Worte und erkennst die Bedürfnisse deiner Gesprächspartner/innen 
Dann werde Teil unseres Teams und unterstütze uns mit deiner Energie im Vertrieb! 

• Du bist selbstorganisiert, erstellst eine Liste mit möglichen Leads und 
pflegst diese sorgfältig 

• Bei telefonischen Erstgesprächen gehst du aktiv auf potenzielle 
KundInnen ein und präsentierst ihnen einen Überblick über unser 
Portfolio an Digitalisierungslösungen 

• Deine Gespräche hinterlassen Eindruck, und die Kundendatenbank bleibt 
dank dir immer topaktuell 

• Deine Mission: Termine für deine KollegInnen im Außendienst vereinbaren 
und gemeinsam Verkaufsziele knacken und vor allem dabei Spaß haben! 
 

• Kommunikationstalent: Du sprichst Menschen direkt an, begeisterst sie 
für unseren Lösungen und hörst genau zu 

• Digitale Tools und Programme nutzt du sicher und effizient 
• Dein Auftreten am Telefon ist charmant, freundlich und hinterlässt einen 

bleibenden Eindruck 
• Du arbeitest strukturiert, behältst deine Ziele im Blick und feierst mit uns 

gemeinsam deine Erfolge 
• Berufs- und Quereinsteiger herzlich willkommen: Du bringst die richtige 

Einstellung mit, wir bringen dir den Rest bei 

Das bringst du mit: 

Deine zukünftigen Aufgaben: 

• Perfekten Nebenjob mit Flexible Arbeitszeiten zur guten Vereinbarkeit 
der Work-Life Balance 

• 100% Remote Arbeit -> Mit der Möglichkeit eines Büroplatzes 
• Ein Arbeitsumfeld zum Wohlfühlen und kurze Entscheidungswege 
• Attraktives Gehalt in Abhängigkeit von Qualifikation und Erfahrung, das 

Mindestbruttogehalt beträgt laut IT Kollektivvertrag für AT Einstiegsstufe 
€ 2.236,- (für Vollzeitbasis)  

• Zahlreiche Teamevents und diverse sonstige MitarbeiterInnenbenefits 

Freue dich auf: 

VERTRIEBSMITARBEITER (w/m/d) FÜR B2B 
TELEMARKETING 


